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หลกัสูตร เทคนิคการขายเพ่ือการเป็นมืออาชีพขั้นเทพ

หลกัการและเหตผุล

ในโลกของการแขง่ขนัดา้นธรุกจิทีร่นุแรง องคก์รตา่งๆ ตอ้งเรง่พัฒนาศกัยภาพของพนักงานขายใหม้ทีัง้ประสทิธภิาพและ
ประสทิธผิลตามเป้าหมายทีต่ัง้ไว ้ดงันัน้พนักงานขายทีจ่ะประสบความสําเร็จจงึตอ้งเขา้ใจกระบวนการขายในอาชพีงานขาย มี
บคุลกิภาพทีส่รา้งความเชือ่มัน่ใหก้บัลกูคา้ มคีวามรูร้อบตวัและรูล้กึเกีย่วกบัธรุกจิทีส่ามารถใหคํ้าแนะนําลกูคา้ รวมถงึมทีกัษะ
การสือ่สารทีย่อดเยีย่ม

หลกัสตูรนีจ้งึถกูออกแบบมาเพือ่สรา้งความเขา้ใจเกีย่วกบัหลกัการของกระบวนการขายซึง่ผูเ้ขา้อบรมจะไดเ้รยีนรูเ้ทคนคิและ
กระบวนการขายของการเป็นนักขายมอือาชพี เพือ่นําเสนอสนิคา้ทีต่รงใจ เรยีนรูว้ธิกีารจัดการขอ้โตแ้ยง้ของลกูคา้อยา่ง
สรา้งสรรค ์และการปิดการขายไดอ้ยา่งมปีระสทิธผิล

 วตัถปุระสงค์

• ผูเ้ขา้อบรมเขา้ใจถงึกระบวนการขายอยา่งนักขายมอือาชพี

• สามารถวเิคราะหล์กูคา้ เพือ่การนําเสนอการขายทีต่รงใจไดอ้ยา่งมอือาชพี

• เขา้ใจแนวทางในการคน้หาความตอ้งการของลกูคา้

• สามารถวเิคราะหจ์ดุเดน่ของสนิคา้ และหาจดุขายของสนิคา้ทีเ่หนอืคูแ่ขง่ได ้

• พัฒนาเทคนคิการขจัดขอ้ขอ้งใจเพือ่นําลกูคา้ไปสูก่ารปิดการขาย

• เรยีนรูเ้ทคนคิการตดิตามลกูคา้อยา่งมอือาชพี

หวัขอ้อบรมสมัมนา เวลา 09:00-16:00 น.

1) ศลิปะการขายสนิคา้ใหไ้ดร้าคา 2) ลว้งลบั “กลลวงการขาย” ใหไ้ดย้อด

3) “ยอดขายทะลเุป้า" ตอ้งรูห้ลกัจติวทิยา 4) "Customer’s RAT"ลกูคา้คอืหนู ตอ้งจับหนูใหอ้ยูห่มดั

5) 4 Tools การใช ้4 อาวธุเพือ่อา่นเกมขายเพิม่ยอด

6) Customer Insight เทคนคิการอา่นพฤตกิรรมลกูคา้แบบ FBI

7) ปรับจดุยนืสรา้งสมัพันธก์อ่นซือ้ขาย 8) เสกมนตรล์บัสรา้งความตา่งทางการขาย

9) Benefit วเิคราะหจ์ดุเดน่ของสนิคา้และสิง่ทีล่กูคา้สนใจ 10) "กระจก" สะทอ้นขอ้ขอ้งใจขจัดขอ้โตแ้ยง้

11) การสวนกลบัเชงิบวกพชิติใจ 12) เจรจาและปิดการขายทรงพลงั

13) Close Selling ปิด ตดั จบ 3 เทคนคิสรา้งยอดขาย 14) ไพ ่3 ใบ สูก่ารโนม้นา้วใหสํ้าเร็จ

15) กลยทุธส์รปุการขายแบบนักขายขัน้เทพ 16) กลยทุธ ์"ดา้ยแดงแหง่สมัพันธ"์ CRM

กจิกรรม

 - การขายสนิคา้            - การอา่นพฤตกิรรมลกูคา้        - การนําเสนอความตา่งดา้นการขาย   - การเจรจาและปิดการขาย

วทิยากร  อาจารยป์ระเสรฐิ สขุไพบลูยก์ลุ



อตัราคา่ลงทะเบยีน

หลกัสูตร เทคนิคการขายเพ่ือการเป็นมืออาชีพขั้นเทพ

ราคาปกติท่านละ 4,500 บาท + VAT 7% รวมเป็น 4,815 บาท

สมคัรก่อนวนัท่ี 25 สิงหาคม 2560 เหลือเพียง! ท่านละ 4,000 บาท (ไมร่วมภาษีมลูคา่เพ่ิม)

บริษทั เพอเฟกท ์เทรนน่ิง แอนด ์เซอรวิ์ส จาํกดั 

ท่ีอยู ่16/54 แขวงแสมดาํ เขตบางขุนเทียน  กรุงเทพฯ 10150 

Tel. 02-0445895  Mobile. 085-9386299  

เลขประจาํตวัผูเ้สียภาษี 0735553003036

  เช็คขีดคร่อมสัง่จา่ย บริษัท เพอเฟกท ์เทรนน่ิง แอนด ์เซอรว์ิส จาํกดั

  โอนเงินเขา้บญัชีออมทรพัย ์ธนาคารกสิกรไทย สาขา บางบอน เลขท่ีบญัชี 022-3-91431-4

•  ราคานีร้วม เอกสารการอบรม / อาหารวา่งและอาหารกลางวนัตลอดหลกัสตูร
•  เฉพาะนิติบคุคลสามารถหกัภาษี ณ ท่ีจ่าย 3% ได้
•  ใบเสร็จคา่ลงทะเบียน สามารถนําไปบนัทกึหกัคา่ใช้จ่ายทางบญัชีได้ 200 %

ลงทะเบียนเพ่ือเขา้รว่มสมัมนา

ชือ่บรษัิท /หน่วยงาน...................................................................................................................................

ทีอ่ยูบ่รษัิท.................................................................................................................................................
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5.   ชือ่.......................................................... ตําแหน่ง ......................................... Email ......................................
                  

โทรศพัท ์.......................................................... เบอรต์อ่........................................ โทรสาร ...................................

หมายเหต ุ...........................................................................................................................................................

การแจง้ยกเลิก : ผูส้มคัรสามารถท่ีจะยกเลิกการเขา้อบรมได ้ในกรณีท่ีท่านยกเลิกกอ่นวนังาน 10 วนั บริษัทฯ จะหกัค่าธุรการ รอ้ยละ 15 ของค่า

สมคัร และในกรณีท่ีท่านยกเลิกกอ่นวนังาน 7 วนั บริษัทฯ คืนเงินรอ้ยละ 50 ของค่าสมคัร นอกเหนือจากน้ีแลว้ บริษัทฯ จะไมคื่นเงินใดๆ ทั้งส้ิน 

การจองมีผลเมื่อชาํระเงินเรียบรอ้ยแลว้และแสดงใบ Pay-in เพื่อเป็นหลกัฐานในการสาํรองท่ีนัง่


